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Der freie Aftermarket ist gekennzeichnet durch traditionell verankerte
Vertriebsstrukturen und eine uniUberschaubare Menge an Akteuren auf
den verschiedenen Absatzstufen. WOLK & PARTNER CAR CONSULT hat

diese Strukturen analysiert und durchschaubar gemacht.
Facts and Trends

Der erste Teil der Studie gibt Ihnen einen detaillierten Einblick in die
grundlegenden Strukturen, die Entwicklungen, die Marktsituation und die
Marktteilnehmer des freien Teilehandels in Deutschland. Damit erhalten
Sie einen kompakten Uberblick tber die momentane Distributionsszene.

Profile bedeutender Distributeure

Der Hauptteil bietet detaillierte Informationen UGber die
Teilekooperationen, Filialisten und Franchiseunternehmen,
Direktvertreiber sowie Einzelprofile bedeutender TeilegroBBhéndler. Alle
der Uber 60 Unternehmensprofile beinhalten Daten zu Gesellschaftern,
Umsatz und Gréfle der Unternehmen, Geschafisfeldern,
Sortimentsstruktur, eingesetzte Marken, Rahmenvereinbarungen, History
und Wanderungsbewegungen, aktuelle und zukinftige Entwicklungen,
Outlet-Anzahl, eingesetzte EDV-, Werkstatt- und Fachmarkisysteme,
Marketingaktivitéten etc.

Daten und Quellen

Alle Zahlen und Daten sind neutral und unabhéngig recherchiert. Es
fanden Daten aus Beratungen und Befragungen, Dokumentationen aus
dem CAR ARCHIV von WOLK & PARTNER CAR CONSULT GmbH sowie
Datenbankrecherchen und  persénliche Fachinterviews mit den
Marktteilnehmern Bericksichtigung.

Kennen Sie die Leistungsféhigkeit der Distributeure im freien Markt?




Betriebstypendifferenzierung im
PKW-Teilehandel

Die Inhalte im Uberblick

1 Die Distributionssituation im KFZ-Aftermarket
1.1 IAM-Distributeure

1.2 Uberdistribution im IAM-Markt in Deutschland

1.3 Kooperationen

1.4 Uberregionale Teile-Supergrossisten (Supergrossisten)
1.5 Regionale TeilegroBhéndler

1.6 Lokale Teilefachhandler

1.7 Aftersales-Thesen zu Distributeuren

1.8 Direktvermarkter

1.9 e-business

1.10 OES-Distributeure

1.11 Autoglas-Grof3handel

2 Unternehmensprofile bedeutender Distributeure
2.1 Nationale Teile-Kooperationen

2.1.1 Teilehandelskooperationen
ANAG. ATEV, ATR International, CAR, CARAT, Carprofi, CENTRO, COPARTS, IGF,
SELECT, TECHNO, Temot"), VmA

1 Temot verweigert Angaben zu Werkstattsystemen und Unternehmen. Zitat: “Wir hatten Herrn Wolk schriftlich darauf hingewiesen, dass wir keine
Informationen zu unseren Marken AUTOFIT, meinewerkstatt, TRUCKFIT, REPDOC, TIREP oder zum Unternehmen TEMOT-Autoteile GmbH abgeben.
Aufgrund dessen hatten wir Herrn Wolk ebenso schriftlich aufgefordert jegliche Veréffentlichung zu vor genannten Marken sowie zur TEMOT-Autoteile GmbH
zu unterlassen.”

2.1.2 Werkstattkooperationen
Eurogarant

2.2 Filialisten/Franchiseunternehmen
A.T.U, D&W, Pit-Stop

2.3 Direktveritrieb
Autoteile Post, Albert Berner, JapCar, Adolf Warth

2.4 Rack-Jobber
Lekkerland, Stinnes Intertec GmbH

2.5 Bedeutende nicht kooperierte Teile-GroBhéndler
Hengstenberg, Herth + Buss. KG, Schéferbarthold, tip AUTO-Berlin

2.6 Bedeutende kooperierte Teile- GroBhdéindler

ATEX, Coler, Eugen Trost, Europart, Fritz Trost, Géhrum, Hans Hess, Heil & Sohn,
Hennig, Hofmeister & Meincke, Huller & Brunn, Knoll, Konczewski, KSM, Kiblbeck,
Leise, Lorch, Matthies, PV, Schwenker, STAHLGRUBER, Carl Werthenbach, Wessels
+ Muller, Winkler, Wittich

2.7 GlasgroBhdéndler
AGC, CARGLASS, Pilkington AGR, Saint-Gobain Autover

2.8 Europadische Teile-Kooperationen
ADI, ATR, SAS GROUP AUTO UNION INTERNATIONAL, Tecar, TEMOT
International




Vorteile und Kompetenz

WOLK & PARTNER CAR CONSULT ist der Branchenspezialist im Automobilmarkt
und bietet mit ,Teilehandel im IAM” einen komprimierten Uberblick Uber die
Distributionsszene im Indepedent Aftermarket.

y 30 Jahre Marktbeobachtung

strategisch orientiert

fur Industrie, Handel und Investoren aus In- und Ausland

Unterstutzung bei der Suche nach leistungsféhigen Distributionspartnern
Vertriebsinformationen und Steuerungssysteme

marktgerechtes Pricing

proaktive Marketingumsetzung

Trainings und individuelles Coaching

Auf neue Vertriebsformen vorbereitet sein !

TEILEHANDEL IM |AM

Weitere Informationen finden Sie auch im Internet unter www.wolk-partner.de
oder kénnen direkt bei WOLK & PARTNER CAR CONSULT unter 02204/842526
angefordert werden.
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